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Introducción

El Revenue Management se ha convertido en una herramienta 
fundamental  en  la gestión de las empresas de servicios. La incertidumbre 
económica, el aumento de la competencia, las continuas variaciones en la 
demanda o la proliferación de canales de venta, hacen cada vez más 
indispensable el disponer de una estrategia de Revenue Management 
sólida que optimice la gestión comercial de la empresa.

Desde la UIB entendemos esta realidad y conjuntamente con Innwise, 
líder en consultoría y formación de Revenue Management, ofrecemos un 
curso especializado dirigido a formar a expertos. Este curso combina lo 
mejor de la formación académica con una excelente preparación práctica 
conseguida a través de la utilización de software y simuladores 
reconocidos internacionalmente. 

El curso cuenta con la colaboración del Sr. Marc Galbis, Director de 
Estrategia y Desarrollo de Producto de Innwise.

¿A quién va dirigido?

A todas aquellas personas que tengan interés en el ejercicio profesional 
del  Revenue Management.
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¿Qué salidas profesionales tendré?

Trabajar en los departamentos de Revenue de una gran variedad de 
empresas de servicios,  empresas hoteleras, compañías aéreas, de alquiler 
de coches, gimnasios, etc.

Más información:
formacio@fueib.org

Tel.: 971 25 96 96

http://www.fueib.es/curs/revenuem
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Evaluación

Resolución de un caso práctico por parte del alumnado.

¿Qué competencias adquirirás?

Básicas:
- Poseer y comprender conocimientos que permitan el análisis de datos.
- Saber comunicar conclusiones, conocimientos y razones últimas que las
sustentan de una manera clara y sin ambigüedades.

Específicas:
- Toma de decisiones eficientes en cuanto a precio.
- Saber gestionar la capacidad de producción.
- Dominar las interrelaciones entre las políticas de precios y el resto de
herramientas de gestión.

Transversales:
- Habilidades de gestión de la información.
- Capacidad de síntesis.

Titulaciones

“Diploma Universitario en Revenue Management. Título propio de 
la UIB (8 ECTS)”, para personas con acceso a la universidad

“Diploma en Revenue Management. Título propio de la UIB (8 
ECTS)”, para personas sin acceso a la universidad
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Más información:
formacio@fueib.org

Tel.: 971 25 96 96

http://www.fueib.es/curs/revenuem
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Estructura
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MÓDULO
1 Introducción al 

Revenue 
Oferta y demanda

Forecasting: 
estadística 
descriptiva, 
probabilidad y 
series temporales

Análisis financiero 
y Key Performance 
Indicators (KPI)

Canales de 
distribución y 
segmentación

Introducción a la 
simulación en 
Revenue 
Management

Caso práctico 1
Revenue 
estratégico

MÓDULO
2

MÓDULO
3

MÓDULO
4

MÓDULO
5

MÓDULO
6

MÓDULO
7

MÓDULO
8

Caso práctico 2 Revenue 
Compañía Aérea

MÓDULO
9

MÓDULO
10

Más información:
formacio@fueib.org

Tel.: 971 25 96 96

http://www.fueib.es/curs/revenuem
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Datos específicos

Directores:
Dr. Joan B. Garau Vadell, profesor titular de Comercialización e 
Investigación de Mercados de la UIB.

Dra. Francina M. Orfila Sintes, profesora contractada doctora de 
Organización de Empresas de la UIB.

Nº de plazas: Mínimo 14, máximo 22.

Modalidad: Presencial.

Duración: 8 ECTS (74  horas presenciales).

Fechas y horarios:
El curso se llevará a cabo del 7 de febrero al 23 de marzo de 2017, 
los martes, miércoles y jueves de 16 a 20 horas.

Lugar de realización: Edificio Sa Riera.

Plazo de matrícula: Hasta el 24 de enero.

Precio: 950 euros.

Únicamente se devolverá el importe de la matrícula en caso de no 
admisión del alumno o no realización del curso.
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Más información:
formacio@fueib.org

Tel.: 971 25 96 96

http://www.fueib.es/curs/revenuem
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www.uib.cat
www.fueib.org

www.uibempren.org

Conoce algunas de las facilidades que te ofrece la UIB y
la Fundació Universitat-Empresa de les Illes Balears

Departamento de Orientación e Inserción Profesional (DOIP)
Prácticas para prepararte para el mundo laboral y agencia de colocación.

Club de emprendedores
El objetivo del Club es articular y desarrollar un itinerario de 
emprendeduría para no dejar ningún emprendedor potencial miembro de 
la comunidad UIB en el camino.

Wi-Fi y aulas de informática

Bibliotecas

Instalaciones Deportivas

Residencia de Estudiantes

Asociaciones de estudiantes

Servicio médico y de farmacia

Librería

Servicio de reprografía

Servicio de restauración y cafeterías

Programa Alumni 

Un campus lleno de oportunidades!


